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ACHETER, TRANSFORMER ET VENDR

Des nouveaux
guides pratiques :
LE GUIDE DES ESPECES
(sortie en juin).

LE PANORAMA DE LA
FILIERE FRANCAISE

ASSOCIE A L'ANNUAIRE 2011
(sortie novembre).

Annuaire 2011

Un lectorat de décideurs :

Responsables des achats de la grande dis
hors domicile ou du home service, import
transformateurs, transporteurs, mareyeurs
fournisseurs de services et de matériels, ce
et de développement, instituts de formati
lls sont les lecteurs assidus de PdM.

Un média attractif :

PdM est N°1 pour les investissements pub
dans le secteur des produits de la mer.
Plus de 250 clients nous font confiance chaque

PdM est présent sur les grands événeme
de la profession :

notre équipe réalise

en collaboration

== gyec Seafood Business,
K '" LE SHOW DAILY,
quotidien du salon

2 de Bruxelles.

ESE rises-ahgyes :

MOIRBBUBEIE qh economic seas !
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SIRHA :

PdM publie SAVEURS MARINES
au moment du Salon Mondial

de la restauration de Lyon





